Primer Médulo

CAPTAR TALENTO

La primera capsula del tutorial para mentores Sellers se basa en captar el talento.
Aprenderas a atraer nuevos revendedores, comenzando por tus conocidos, para luego
concretar en redes y canales mas formales.
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1. PLANIFICAR ESTRATEGIA'YY ORGANIZARSE

Empezé por lo mads Podés comenzar hablandole a tus conocidos ya sea por
2.0 . whatsa facebook, o comentandoles en persona, a cerca de
facil: amigos, PRISEERONE S - ' ,
Sellers. Te sera mas facil ya que son personas con las que tenés

COI‘IOCIC‘!'OS, mMayor conflanza y podés usar un lenguaje mas cercano.
companeros,
familiares. Una opcidn es arrancar con un mensaje introductorio parecido

al siguiente:

“Queria contarte gue empeceé a vender a travées de una
plataforma por comision, esta bastante buena y sirve para
ganar plata cada semana. Estoy armando un equipo para qgue

venda conmigo y queria saber si te interesaba sumarte.”

Para luego contarle tu experiencia



Arma una lista de 10 conocidos que pueda interesarle.

Comentales de que se trata y ayudalos a que se registren a
través de tu link de Referidos

Una vez que estén registrados ensenales como armar su
catalogo ( Que agreguen unos 20 o 25 productos)

Cuando tengan su catalogo listo ayudalos a empezar a
difundir los productos.

Haceles seguimiento cada unos dias hasta que logren

completar su primer venta.


https://www.sellers.com.ar/referidos

Cuando hayas terminado de divulgar el mensaje a tus
conocidos, es hora de pasar a las redes y canales mas formales.

Redes y canales de
o L I 2
difusion
Una buena idea es arrancar en grupos de facebook de "Busco
trabajo * realizando una publicacion en la gue manifiestes que

estas en busqueda de revendedores, como la que se puede ver
a la izquierda.

Los interesados te van a chateary
comentar la publicacion para que les

Sofi Quiroga . v .
@ 25 deeneroalas 14:49- @ Pases informacion. Es Importante

tratar de contestarles lo mas rapido

Holal!
Busco revendedores de articulos de hogar, bazar, belleza, indumentaria, ferreteria 'y posible.
electronica.
Sin inversion ni manejar stock! Algunas veces si mandas muchos
Cualquier duda hablarme por privado! .

mensajes facebook puede tardar en
00 Fran Fragueiro, Yamii Funez y 22 personas mas /8 comentarios mandarlos, por eso es recomendable

pedir que te escriban por whatsapp

*Los diversos grupos se encontraran en el Anexo 9



Como responder a un interesado

Holaa, como estas?

Te hablo por tu comentario en mi publicacion de revendedores. Te comento,
es una plataforma cordobesa nueva, en donde hay productos de varias
categorias para que revendedores los difundan y consigan clientes ganando
una comision.

Si te interesa te puedo mandar el link donde se ven todos los productos y te
explico cdmo empezar a vender

Dale, si no hay que hacer ninguna inversion inicial primero si me
interesa

Ahora pueden llamarse y ver su estado activo y
cuando leen los mensajes.

No hay que invertir nada! Es gratis registrarte y no tenés que hacer ninguna
compra ni inversion

Dale, entonces pasarme

La info

La informacion que se debe pasar es como funciona Sellers
y los beneficios ofrecidos, ademas del link de la pagina
donde se pueden ver los productos.

Se puede enviar el siguiente mensaje:

" Es una plataforma que conecta proveedores con
vendedores. Registrarte es totalmente gratis, sin ninguna
Inversion y adentro vas a encontrar productos de varias
categorias que vas a poder vender y ganar comisiones por
cada venta

Te dejo este link donde se explica en detalle como funciona:
https://www.sellers.com.ar/comorevender

Obviamente cualgquier duda que tengas avisame sin
problema y si te interesa te ayudo a sumarte, dale ? ~
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Tips claves a tener
en cuenta:

SE VENDE POR COMISION

©

SIN INVERSION, NI COMPRAS ANTICIPADAS

®)

IMPORTANTE

SN MINIMO DE VENTAS 6 CANTIDAD DE
VENTAS POR MES

Pensar en que medios podés encontrar
INteresados en sumarse a revender. Pueden
ser grupos de facebook de vendedores o de
venta directa, de personas gque buscan

trabajo, de gente de tu barrio, etc.
Este ejercicio repetirlo todos los meses o LA EMPRESA SE HACE CARGO DEL COBRO Y

cada dos semanas para renovar estrategias y ENTREGA DE LOS PRODVCTOS

objetivos.
También es necesario hacer un 6

autoseguimiento: si se cumple lo que nos
proponemos con lo que logramos.
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2. ORGANIZA TUS PUBLICACIONES Y TUS

RESPUESTAS

De cuanto es la comision? Y como es el tema del cobro no entendi muy H ay q s eSJ.Ea f prepa radOS pa fe |aS SO ltaS q =S
bien tengan los interesados, para demostrar gue
Las comisiones dependen de cada producto. Pueden ser del 30%, 10%, etc. sabes tené listas las reSpueStaS a las diferentes

Todos los articulos tienen diferentes comisiones porque las establece cada

proveedor. preguntas que te puedan hacer.

Y en el momento en que conseguis un cliente, cargas los datos en la pagina y
nosotros nos encargamos de enviarle el producto y te depositamos la

comision correspondiente por mercado pago, transferencia o como te quede Por eso es Im porta nte em piezell Lol COHOCIdOS’
cémodo para familiarizarte con las preguntas tipicas que
Aaa bien, y de la entrega entonces se encargan ellos? te h acen.
Y suponete que yo vendo algo, para cobrarle al cliente como es? Le U Na vez q ue se interesa ron en |a propuesta tenéS

paso algun link de mercado pago?

gue pasar a contarles en detalle de que se trata.

puede pagar en efectivo cuando le llegue, por transferencia o con tarjeta.
Para pagar con tarjeta de débito se abona a través de mercado pago. Le

pasas un link de pago, el carga los datos de su tarjeta ahi y se realiza el pago
Se puede pagar en cuotas, aunque mercado pago cobra intereses 9

Aaa bien




Preguntas frecuentes

Si te interesa te puedo pasar el link para registrarte!

Y puedo publicar en algun otro lado para vender o tiene que ser solo
por la paginaM

Cuando te registras creas tu catalogo con los productos que te interesen y lo
podés compartir por whatsapp

También podes vender por facebook marketplace o grupos de compra venta

A tus conocidos, por instagram o por cualquier lufar donde te quede
cémodo!

Dale joya, me voy a registrar entonces

Dalee,
https://www.sellers.com.ar/registro/
avisame cuando lo hagas y si necesitas
ayuda para armar el catalogo también!

Comisiones: Las comisiones dependen de cada producto.
Van entre el 7 al 20% del precio de venta. Los articulos tienen
diferentes comisiones porque las establece cada proveedor.

Inversion: Es totalmente gratis y nunca se va a pedir invertir
en la plataforma o realizar compras anticipadas.

Formas de pago: Puede pagar en efectivo cuando le llegue el
producto, por transferencia o con tarjeta a través de Mercado
Pago

Envios: Los envios son gratuitos en Cba Capital y tienen una
demora de 24 hrs normalmente. De todas formas lo mejor es
consultar al cliente cuando le gueda comodo recibirloy
coordinar con el proveedor la entrega
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3. SUMA REVENDEDORES

Explica como
tienen que
registrarse y
armar su
catdalogo

Una vez que se interesan, es fundamental hacer un acompanamiento
PAso a pPaso, hasta que se registren, armen su catalogo y comiencen a
difundir.

Para el registro les pasas tu link de referidos y les pedis que carguen sus
datos ahi.

Este paso a paso te puede ayudar a explicarles como armar su catalogo:

“Para armar tu catalogo, una vez dentro de Sellers, entra a la categoria de
tu interés y apreta el producto que quieras vender. Cuando lo apretes se
te va a abrir en grande la foto del producto, la descripcion, caracteristicas,
etc, vy sl bajas hay un botdon azul qgue dice "REVENDER ", al apretarlo lo
agregas a tu catalogo. Para verlo, seleccionas tu nombre y después canal
revendedor.

Cuando conseguis un cliente entras a tu catalogo y en el producto que
lograste vender apretas el botdon azul que dice "consegui cliente” y
cargas los datos, con su direccion para que le enviemos el producto.”
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4. SEGUIMIENTO

Muchos te van a decir que
si les interesa o que lo van
a ver y luego pasan un par
de dias sin responder, eso
es comun, no te preocupes.

La gente tiene distintos horarios, y puede
suceder, gue al momento de comentarles
por primera vez sobre Sellers no pudieron
dedicarle el tiempo necesario. Por esto, es
recomendable volver a escribirles después
de unos dias, en un horario diferente, para
preguntarles si pudieron entrar a ver
coOmo funciona y si hecesitan ayuda con
algo. En caso de que en el segundo
acercamiento tampoco demuestren
mucho interés, no vale la pena insistir
mucho mas. Es mejor concentrarse en
aguellos que si se registraron y estan
iIntentando lograr su primer venta.



YA ESTAS LISTO PARA

PASAR AL SEGUNDO
MODULQO!

Cualqguiler consulta qgue tengas podés contactarte con la comunidad de Sellers

@ 3516856886



