
Primer Módulo

CAPTAR TALENTO

La primera cápsula del tutorial para mentores Sellers se basa en captar el talento.
Aprenderás a  atraer nuevos revendedores, comenzando por tus conocidos, para luego
concretar en redes y canales más formales.



Empezá por lo más
fácil: amigos,
conocidos,
compañeros,
familiares.

Podés comenzar hablándole a tus conocidos ya sea por
whatsapp, facebook, o comentándoles en persona, a cerca de
Sellers. Te será más fácil ya que son personas con las que tenés
mayor confianza y podés usar un lenguaje más cercano.

Una opción es arrancar con un mensaje introductorio parecido
al siguiente: 
¨Quería contarte que empecé a vender a través de una
plataforma por comisión, está bastante buena y sirve para
ganar plata cada semana. Estoy armando un equipo para que
venda conmigo y queria saber si te interesaba sumarte.¨
Para luego contarle tu experiencia

PLANIFICAR ESTRATEGIA Y ORGANIZARSE1.



Armá una lista de 10 conocidos que pueda interesarle.

Comentales de que se trata y ayudalos a que se registren a
través de tu link de Referidos

Una vez que estén registrados enseñales como armar su
catalogo ( Que agreguen unos 20 o 25 productos)

Cuando tengan su catalogo listo ayudalos a empezar a
difundir los productos.

Haceles seguimiento cada unos dias hasta que logren
completar su primer venta.

https://www.sellers.com.ar/referidos


Redes y canales de
difusión

Cuando hayas terminado de divulgar el mensaje a tus
conocidos, es hora de pasar a las redes y canales más formales.

Una buena idea es arrancar en grupos de facebook de ¨Busco
trabajo¨* realizando una publicación en la que manifiestes que
estás en busqueda de revendedores, como la que se puede ver
a la izquierda.

*Los diversos grupos se encontrarán en el Anexo

Los interesados te van a chatear y
comentar la publicación para que les
pases información. Es importante
tratar de contestarles lo más rápido
posible.

Algunas veces si mandas muchos
mensajes facebook puede tardar en
mandarlos, por eso es recomendable
pedir que te escriban por whatsapp



Cómo responder a un interesado
La información que se debe pasar es cómo funciona Sellers
y los beneficios ofrecidos, además del link de la página
donde se pueden ver los productos.
Se puede enviar el siguiente mensaje:

¨ Es una plataforma que conecta proveedores con
vendedores. Registrarte es totalmente gratis, sin ninguna
inversión y adentro vas a encontrar productos de varias
categorías que vas a poder vender y ganar comisiones por
cada venta

Te dejo este link donde se explica en detalle como funciona:
https://www.sellers.com.ar/comorevender

Obviamente cualquier duda que tengas avisame sin
problema y si te interesa te ayudo a sumarte, dale ? ¨



Pensar en que medios podés encontrar
interesados en sumarse a revender. Pueden
ser grupos de facebook de vendedores o de
venta directa, de personas que buscan
trabajo, de gente de tu barrio, etc. 
Este ejercicio repetirlo todos los meses o
cada dos semanas para renovar estrategias y
objetivos. 
También es necesario hacer un
autoseguimiento: si se cumple lo que nos
proponemos con lo que logramos.

01 Se vende por comisión

02

03

04

Sin inversión, ni compras anticipadas

Sin mínimo de ventas o cantidad de
ventas por mes

La empresa se hace cargo del cobro y
entrega de los productos

Tips claves a tener
en cuenta:

IMPORTANTE



Hay que estar preparados para las consultas que
tengan los interesados, para demostrar que
sabes tené listas las respuestas a las diferentes
preguntas que te puedan hacer.

 Por eso es importante empezar con conocidos,
para familiarizarte con las preguntas típicas que
te hacen. 

Una vez que se interesaron en la propuesta tenés
que pasar a contarles en detalle de que se trata.

2. ORGANIZÁ TUS PUBLICACIONES Y TUS
RESPUESTAS



Comisiones: Las comisiones dependen de cada producto.
Van entre el 7 al 20% del precio de venta. Los artículos tienen
diferentes comisiones porque las establece cada proveedor.

Inversión: Es totalmente gratis y nunca se va a pedir invertir
en la plataforma o realizar compras anticipadas.

Formas de pago: Puede pagar en efectivo cuando le llegue el
producto, por transferencia o con tarjeta a través de Mercado
Pago

Envios: Los envíos son gratuitos en Cba Capital y tienen una
demora de 24 hrs normalmente. De todas formas lo mejor es
consultar al cliente cuando le queda comodo recibirlo y
coordinar con el proveedor la entrega

Preguntas frecuentes



3. SUMÁ REVENDEDORES

Una vez que se interesan, es fundamental hacer un acompañamiento
paso a paso, hasta que se registren, armen su catálogo y comiencen a
difundir. 
Para el registro les pasás tu link de referidos y les pedís que carguen sus
datos ahi.

Este paso a paso te puede ayudar a explicarles cómo armar su catálogo:

¨Para armar tu catálogo, una vez dentro de Sellers, entrá a la categoría de
tu interés y apretá el producto que quieras vender. Cuando lo apretes se
te va a abrir en grande la foto del producto, la descripción, carácterísticas,
etc, y si bajas hay un botón azul que dice ¨REVENDER¨, al apretarlo lo
agregás a tu catálogo. Para verlo, seleccionas tu nombre y después canal
revendedor.
Cuando conseguis un cliente entrás a tu catálogo y en el producto que
lograste vender apretas el botón azul que dice ¨conseguí cliente¨ y
cargás los datos, con su direccion para que le enviemos el producto.¨

Explicá cómo
tienen que
registrarse y
armar su
catálogo



4. SEGUIMIENTO

La gente tiene distintos horarios, y puede
suceder, que al momento de comentarles
por primera vez sobre Sellers no pudieron
dedicarle el tiempo necesario. Por esto, es
recomendable volver a escribirles después
de unos días, en un horario diferente, para
preguntarles si pudieron entrar a ver
cómo funciona y si necesitan ayuda con
algo. En caso de que en el segundo
acercamiento tampoco demuestren
mucho interés, no vale la pena insistir
mucho más. Es mejor concentrarse en
aquellos que si se registraron y están
intentando lograr su primer venta.

Muchos te van a decir que
si les interesa o que lo van
a ver y luego pasan un par
de dias sin responder, eso
es común, no te preocupes.



 
Cualquier consulta que tengas podés contactarte con la comunidad de Sellers

 
 
 

¡YA ESTÁS LISTO PARA
PASAR AL SEGUNDO

MÓDULO!

@sellers.latam3516856886 Sellers Latam


