Segundo Maédulo

MOTIVARY GUIAR A TU

EQUIPO

La seqgunda capsula del tutorial para mentores Sellers tiene como fin que los
revendedores que captaste logren su primera venta.
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1.CONTA TU EXPERIENCIA

Unq VezZ que ya estén En este modulo tenés que recordar tu primera ventay

registrados, tengan  Pre9untene
e ;Como la lograste?

& &
Sl.l CCItC!IOgO ) 4 e.Sten e ;Qué consejos podés brindarle a tus revendedores?
dlfundlendo, viene ICI e ;Qué errores cometiste para que ellos no los cometan?

parte dificil:
ayudarlos a que
logren su primer
venta.

Contales tus experiencias, secretos y estrategias. Cuanto

antes vean los resultados, mas motivados estaran.



2. ACOMPANA A TU EQUIPO

La clave se encuentra
en la comunicacion
constante.

Invitalos a que se sumen a los grupos de Sellers,
tanto de Whatsapp como de Facebook.

Muchos revendedores principiantes preguntan
sus dudas en los mismos, y a su vez,
revendedores con mas experiencia pueden pasar
tips de ventas.

Que no tengan miedo en participar y pedir
ayuda. El fin de estos grupos es formar una
comunidad colaborativa en la que todos se
sientan cOmodos.

De igual modo, podés armar tu propio grupo de
whatsapp con los revendedores que captaste
para mantenerlos al tanto.
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Para ayudarlos a
empezar podés
recomendarles que
vean el siguiente
material de Sellers:

INTRODUCCION SELLERS

En este video van a encontrar la introduccion a Sellers y como funciona

+9 CONSEJOS de VENTAS

[para vender mds!] &

En este video van a poder encontrar consejos para que puedan vender
mas, e incluso con menos desgaste.

Guia para hacer buenas
publicaciones en Facebook

Se trata de 2 pdf que te ensefian a publicar en Marketplace y grupos de
compra-venta, junto con un listado de estos grupos para que puedan

unirse y difundir por ahi. .E


https://www.youtube.com/watch?v=hIrhT_SCXw4&t=62s
https://www.sellers.com.ar/difundir-facebook
https://www.youtube.com/watch?v=y2lXtz40ZxQ

Hace preguntas y que
ellos te cuenten,
hacelos participes

Indaga para saber cdbmo vienen con las ventas, y si
tienen dudas o preocupaciones.

Preguntales por donde estan difundiendo los
productos, sobre todo a aquellos que no logran
completar su primera venta.

Suele suceder que los revendedores gue No
concretan ninguna venta sea porgue estan
realizando mal las publicaciones, por ejemplo, en
Mmarketplace o grupos de compra-venta de
Facebook, por eso es importante que te las
muestren, y en caso de haber algun error, que
puedas corregirselos. Los tutoriales de como
difundir en facebook de la pagina anterior te
ayudaran con esto.




Comunica los
resultados obtenidos,
(de forma anonima y
gral, si las cosas
vienen mal o si
vienen bien)

Comunicar los resultados siempre es bueno para
mantener al equipo motivado. Una vez que se
saben las metas, es importante tener un
seguimiento que te diga cuanto falta para
cumplirlas, cobmo vienen, y gue camino hay que
seqgulir.

En el caso de que los resultados sean buenos, se
deben comunicar de forma general, a todo el
equipo, asi veran que sus esfuerzos no son en vano
y estaran incentivados a seguir trabajando. Lo
mMisMmo sucede cuando un integrante del equipo se
destaca por sobre el resto, es bueno darle una
felicitacion grupal. De esta manera, el resto tendra
aniMmos de seguir mejorando para ser el proximo
felicitado.

Si los resultados fueron malos, sobre todo por
algunos miembros del equipo en particular, es
mejor comunicarlos de forma andnima, ya que
esto solo lograra desmotivar a aquellos cuyo
desempeno no fue el esperado. Sin embargo,

se puede hablar de forma privada con ellos

para saber qué fue lo que fallo.
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: YA ESTAS LISTO PARA SER
UN MENTOR'!

Cualguiler consulta qgue tengas podés contactarte con la comunidad de Sellers

@ 3516856886



